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Una convenzione per favorire la cessione e la liqui

«Siamo molto
soddisfatti. La strada
quella giusta, ma lo
stato deve normare i
tempi di pagamento
tra pubblico e privato»

Amleto
Impaloni

«Un intervento
d’eccellenza. Ora
guardiamo con
interesse I'azione della
Regione per diffonderla
sul territorio»

Fabio
Ravanelli

«La disponibilita di
liquidi in questa fase &
fondamentale. E' una
risposta responsabile al
territorio ed al suo
tessuto produttivo»

Paola
Pansini

L

«Un aiuto alle
imprese e non solo:
avra importanti
ricadute sociali
consentendo una
buona occasione
di rilancio»

NOVARA ¢ Una boccata
d’ossigeno per le imprese,
3 milioni di euro messi a di-
sposizione degli imprendi-
tori entro la fine dell’anno.
Ecco cosa rappresenta il
protocollo d'intesa, siglato
da Provincia e Banca Popo-
lare di Novara, per la ces-
sione dei crediti vantati dai
fornitori dell’Ente pubbli-
€O novarese su ogni capito-
lo di spesa. Un’azione con-
creta che interviene su una
delle emergenze pil sentite
dalle aziende, insieme a
quella della ditficolta di ac-
cesso al credito, in una fase
decisiva per rilanciare l'e-
conomia sul territorio: le
sofferenze della crisi sono
ancora evidenti e le ricadu-
te occupazionali negative si
fanno sentire ora piii che
mai, ma liberando Liquidita
lo scenario potrebbe muta-
re gii nel medio termine.

Unaconvenzione, insom-
ma, che arriva al momento
giusto, sollecitata anche
dalle associazioni di cate-
goria {vediarticolo in taglio
basso, ndr), e che si rivolge
alle aziende, agli artigiani e
alla piccola e media impre-
sa che riscontra problemi
di liquidit2 legati ai ritardi
dei pagamenti da parte del
Pubblico. La collaborazio-
ne tra Provincia di Novara
e Bpn, infatti, & l'embrione
di un sistema che i protago-
nisti dell’'accordo, con la
collaborazione della Regio-
ne Piemonte, intendono
diffondere su tutto il terri-
torio piemontese.

L'accordo impegna a ri-

[In Consiglio Provinciale]

Da Provincia e Bpn una mano tesa alle imprese

L

LA FIRMA dell’accordo venerdi scorso a Palazzo Natta

conescere ai creditori, per
le domande presentiate en-
tro il 2011, la certificazione
di crediti certi, liguidi ed e-
sigibili. Ai fini della cessio-
ne pro soluto alla Banca, la
richiesta deve essere for-
malizzata mediante Atto
Pubblico o Scrittura Priva-
ta Autenticata dal notaio,
con notifica a mezzo Uffi-
ciale Giudiziario. Una mi-
sura applicabile anche per
il passaggio da Provincia a
Banca dei crediti pro sol-
vendo. Le certificazioni al-
le imprese richiedenti sa-
ranno quindi fornite nel pity
breve tempo possibile e co-
mungue entro i venti gior-
ni successivi alla richiesta.

Due forme di cessione del
credito, insomma, la pri-
ma, quella pro soluto per
cui & stato firmato 'accor-
do, & applicabile quando il
rapporto si istaura con un
ente virtuoso e quindi in
grado di fornire adeguate
garanzie all'istituto banca-
rio (2 il caso della Provincia
di Novara che in cassa si
trova oltre 30 milioni di eu-
ro bloccati dal patto di sta-
bilita, ndr). In questo caso
Timprenditore certifica il
credito vantato nei con-
fronti dell’ente e lo cede al-
la banca che lo liquida con-
sentendo cosi di eiminarlo
dai libri contabili. Nel se-
condo caso, il pro solven-

AT P LY UL tov

do, l'imprenditore accende
una linea di credito con I'i-
stituto bancario: una mo-
dalith attivabile quando il
rapporto creditizio si & i-
staurato con un’ammini-
strazione con problemi di
bilancio, un “prodotto” su
cui sta lavorando la Regio-
ne Piemonte, nello specifi-
co l'assessorato alle attivita
produttive guidato dall'ex
sindaco di Novara Massi-
mo Giordano, per miglio-
rare le condizioni a favore
dell'imprenditore cosidali-
mitare spese e rischi (se si
inserisse  Finpiemonte,
questo & il percorso intra-
preso dalla Regione, nel
ruolo di garante guesta imo-

dazione del credito

dalita assumerebbe profili
interessanti per tutti i cre-
ditori, ndr).

“Si tratta di un progetto
pilota, che, anche ai {ini
della cessione dei crediti
pro solvendo, potrebbe es-
sere esteso su scala regio-
nale grazie alla collabora-
zione con la Regione e Fin-
piemonte”, ha commenta-
to I'Ad della Bpn, Domeni-
co De Angelis che ha preci-
sato: “Qualcosa per miglio-
rare la situazione bisogna-
va farlo, soprattutto da par-
te di una Banca come la no-
stra che non rinuncia alla
sua vocazione territoriale”.
Un concetto sottolineato
dal Dg dell Tstituto, Giovan-
ni Capitanio: “Ci sembrava
giusto e doveroso, comin-
ciare questo percorso da
Novara. Rispondere alle e-
sigenze del territorio & il
primo dei nostri interessi,
per questo lavoreremo per
estendere 'accordo ai Co-
muni del territorio...”.

Un lavoro di progettazio-
ne e verifica durato pit di
sei mesi, una collaborazio-
ne impegnativa e probante,
che ha “assicurato un’azio-
ne concreta - ha dichiarato
I'assessore al bilancio, Lu-
ca Bona - e difficolta di pa-
gamento in tempi brevi ,
dovute ai vincoli del paito
di stabilita, possono essere
superate: i tempi di liquida-
Zione erano pernoi inaccet-
tabili, non potevamo ri-
schiare di mettere ulterior-
mente in difficolta le azien-
de del nostro territorio”.

Emanuele Navazza

NOVARA » Promosso a
pieni voti. 1l giudizio & una-
nime, le associazioni di ca-
tegoria ritenevano impro-
rogabile un intervento per
liberare risorse e assicurare
liquidita alle aziende che
vantavano crediti nei con-
fronti delle pubbliche am-
ministrazioni. .

Un'esigenza emersa an-
che nel recente incontro
dell’'assessore regionale
Massimo Giordano con gli
artigini della Cna novarese.
Proprio in quella sede, pre-
sentando il piano straordi-
nario perloccupazione, I'ex
sindaco di Novara aveva
raccolto le sollecitazioni
proveneienti dalla platea e
il direttore della Cna, Elio
Medina, ha appreso con
soddisfazione che quelle i-
stanze sono state tradotte in
azioni concrete: “Siamo
molto soddisfatti. Tre mesi
fa avevamo avanzato uan
proposta di questo tipo e
diamo attoalla Provinciaed
alla Bpn di aver operatonel-
‘interesse del mondo pro-
duttivo... non ci sono ricer-
che specifiche, ma per chi

- vive come noi a stretto con-

tatto con il mondo impren-
ditoriale dell’artigianato &
evidente che proprio i ritar-
dati pagamenti della pub-
blica amministrazione rap-
presentano “il problema”,
insieme a quello dell'acces-
so al credito per tutti. Non
solo sarebbe necessario in-
tervenire a livello normati-

-vo per regolare i rapporti di
- pagamento tra tuttl i sog-

getti, pubblici e privati che
siano. Si profila, infatti, un
problema di competitivita
internazionale che incide
fortemente sulla ripresa e-

«Un’iniziativa eccellente»

Promozione a pieni voti dagli imprenditori

conomica. Basta pensare al
che in Francia la normativa
prevede scadenze di paga-
mento non superiori ai 60
giorni ed i Spagna non si
pud superare il mese. L'a-
zione della Provincia e del-
laBpnsonolodevoli oraser-
ve che lo Stato faccia la sua
parte accogliendo la diretti-
va europea che prevede un
termine massimo di 60
giorni per gli enti pubblici
pena una mora dell'8%".
Un importante passo a-
vanti lungo il percorso au-
spicato dalle aziende, mala
strada per uscire dalla crisi

estendersi ad alire.

Un intervento meno complessivo ed

& ancora lunga ed i provve-
dimenti dovranno essere
continuamente migliorati.
E’ d’accordo anche Amleto
Impaloni, direttore di Con-
fartigianato: “La direzione
& quella giusta, i tempi di
pagamento non potevano
essere un impedimento u-
teriore alla ripresa e il fatto
che la cessione del credito
sia possibile su ogni capito-
lo di spesa spinge V'accordo
versolivelli di eccellenza su-
periori a quello stipulato re-
centemente nel Veo che
prevedeva il recupero solo
sull’'edilizia scolastica e su-

gli interventi di manuten-
zione straordinaria sulle
strade (vedi box, ndr). A-
spettiamo con interesse an-
che gli sviluppi su scala re-
gionale e Vintervento della
Regione con una richiesta
specifica: la certificazione
del credito sia la piut rapida
e semplice possibile”.
Consigli, raccomanda-
zioni, auspici: 'humus su
cui si innnesta l'accordo
Provincia-Bpn sembra es-
sere quello giusto. Le asso-
ciazioni di categoria sono
propositive e fanno quadra-
to introno ad un'iniziativa

Nel <.o.o un’analoga convenzione per i
crediti su edilizia scola

VERBANIA » Come a novara cosl anche a
Verhani la Provincia ha scelto di lavorare a
stretto contatto delle banche del territorio
per soccomere le imprese. Con qualche
giorno di anticipo sulta firma dell’accordo
novarese il Presidente della Provincia del-
Verbano Cusio Ossola Massimo Nobili
aveva siglato un accordo analogo. La
convenzione con la Banca Popolare di
Inira e la Banca Popolare di Novara
prevede I'anticipo sui crediti a condizioni
agevolate per le ditte fomitrici di opere e
servizi all'Ente, ma solo in materia di
manutenzione stracrdinaria delle strade e
di edilizia scolastica. Una convenzione in
via sperimentale, che parte contemplando
questa categoria di spese in conto capitale
{quelle dalla maggiore esposizione
finanziaria) per poi eventualmente

stica e lavori stradali

articolato, ma comunque significativo che
a breve verra esteso anche a Banca Intesa.
Meno capitoli di spesa contemplati, ma pit
istituti bancari coinvolti. Modalita diverse,
ma stessa finalita come ha dichiarato il
presidente Nobili: “Abbiamo lavorato alla
sottoscrizione di questa convenzione,
raggiunta grazie alla disponibilita di banche
vicine a questo territorio, interpretandola
come una misura a sostegno delle imprese
che vivono un periodo di difficolta quale
conseguenza di un prolungato periodo di
ctisi che ne ha ridotto il giro d'affari e il
grado di solvibilita delle commesse. Dalle
associazioni di categoria e in particolare da
Cna abbiamo ricevuto sollecitazioni per
facilitare questo anticipo d’incasso, fino a
12 mesi. La Provincia vuole fare da
apripista nei confronti dei Comuni che

potrebbero sottoscrivere una convenzione

analoga”.

che, se replicata con le giu-
ste modalita sul territorio,
potrebbe rappresentare
un'importante occasione di
rilancio. Ne & convinta an-
che Paola Pansini, diretto-
re dellApi, che alungo si &
spesa presso le istituzioni
locali per rivendicare tempi
di pagamento pit rapidi per
le piccole e medie aziende
novaresi: “Un’iniziativa ec-
cellente di cui avevamo a
lungo parlato proprio con
la Banca. Serviva un inte-
vento di questo tipo per li-
berare liquidita utile al ri-
lancio delle aziende e non
salo, anche per evitare spia-
cevoli ricadute sociali. 11
ruolo della Banca diventa
fondamentale in questa fa-
se e la Bpn ha dato prova di
responsabilita nei confron-
ti del proprio territorio...”.
Sulla stessa linea Fabio Ra-
vanelli, presidente dell’Ain
e membro del Consiglio di
sorveglianza del Banco: “In
questa doppia veste mi ri-
trovo ad essere doppiamen-
te soddisfato. Un’azione
certamente eccellente che
aiuta le aziende ad avere di-
sponibilita di liquidi, fon-
damentali in una fase di dif-
ficolta come quella che stia-
mo attraversando. B’ im-
portante che guesta inizia-
tiva si diffonda a tuttiilivel-
li poiché tutie le ammini-
strazioni faticano nel ri-
spettare i tempi di paga-
mento a causa del patto di
stabilitd, ma le aziende
Spesso non possono pil a-
spettare perché il rischio
spesso & quello del fallimen-
to...”. Una mano tesa ail'im-
prenditoria, insomma, che,
come si & visto, tutti atten-
devano da tempo. e.n.



